
Zur Unterstützung unseres Teams suchen wir einen

conterra.de/jobs

Partner für GeoIT-Lösungen

Die con terra GmbH konzipiert und ent­

wickelt GeoIT­Lösungen, bietet Be ratung, 

Hosting, Datendienstleis tungen, Vertrieb, 

Schulungen und Support auf höchstem 

Niveau. Exzellentes Branchen­Know­how 

und hohe Innovationskraft bilden die 

Basis unserer täglichen Arbeit.

con terra ist Platin­Partner im interna­

tionalen Netzwerk des GIS­ Weltmarkt­

führers Esri Inc. sowie Platin­Partner von 

Safe Software Inc., Hersteller der FME. 

Aktuell beschäftigt con terra 230+ Mit­

arbeiter. Der Firmensitz ist Münster, 

weitere Standorte befinden sich in Berlin, 

Köln und Leipzig.

Bei Interesse sende uns bitte deine 

Unterlagen per E­Mail. 

 

con terra

Sandra Heitmann

Martin­Luther­King­Weg 20  

48155 Münster

T +49 251 59689 300  

jobs@conterra.de 

conterra.de

Wie sieht deine Mission aus?

•  Du unterstützt, berätst und entwickelst Kundinnen und Kunden aus der Privatwirtschaft 

und öffentlichen Verwaltung in allen Fragen rund um die Datenintegrationsplattform 

FME®.

• Du baust vertrauensvolle Beziehungen zu unseren Kundinnen und Kunden auf und bist  

 für sie ein kompetenter Ansprechpartner.

• Du trägst dazu bei, die Zusammenarbeit mit unseren Kundinnen und Kunden zu einer  

 Erfolgsgeschichte zu machen.

•  Du repräsentierst uns auf Konferenzen und besuchst unsere Kundinnen und Kunden, um 

dort Präsentationen zu halten oder Web­Meetings durchzuführen. 

  

Was bringst du mit?

• Du hast ein erfolgreich abgeschlossenes Studium oder eine kaufmännische Ausbildung  

 mit relevanter Berufserfahrung. 

•  Du begeisterst dich für technische Themen und bringst eine ausgeprägte Kunden­ und 

Serviceorientierung mit.

• Du verfügst über eine schnelle Auffassungsgabe und eine lösungsorientierte Denkweise.

• Du besitzt ausgeprägte kommunikative Fähigkeiten und verhandlungssichereres  

 Deutsch, sowie gute Englisch Kenntnisse.

• Du konntest idealerweise bereits Erfahrung im Vertrieb von Software sammeln. 

Was bieten wir dir?

•  eine starke Unternehmenskultur

•  ein agiles Arbeitsumfeld

•  flexible Arbeitszeiten

• betriebliches Gesundheitsmanagement

•  einen modernen, zukunftsorientierten Arbeits platz

Account Manager (w/m/d)


